Myyt enemman ja helpommin Actio-
knologiamyynnin prosessilla

nalin te

ctional

Actional Oy on erikoistunut johtamisen yhteis-

ten toimintasuunnitelmien kehittdmiseen ja
kayttédnottoon asiantuntijaorganisaatioissa:
Strategia ja kdyttddnotto | Teknologian
myyntiprosessi | Business Development toi-
minta | Projektien johtaminen | Yrityksen suo
rituskyvyn kehitt@minen | e-Business

Actional Oy

Hepokalliontie 2

00850 HELSINKI

puh 040 - 550 9200

fax 09 - 698 9223

sahkoposti heikki.luoma@actional. fi
intermet; http://www.actional.fi

Actionalin teknologiamyynnin prosessi on kaytaGnndssa
koettu menetelmd myynnin tulosten nopeaan Nos-
tamiseen. Ottamalla se kayttdon, organisaatiosi myy
enemman ohjelmistoja, tietotekniikkaa ja palveluja
nykyisess@ haasteellisessa taloustilanteessa.

Parasta katsoa totuutta simiin! Teknologiatoimiala on
laskusuhdanteessa, eik& ennusteiden mukaan pddse
nousu-uralle vield pitk&dan. Asiakkaat ostavat kuitenkin
joka pdiva teknologiaa ja palveluja. Mutta he ostavat
myyijilt@, jotka tuntevat asiakkaan tarpeet ja kipupis-
teet,

. Jos asiakkaat eivat osta yritykseltdsi, siihen taytyy olla
syy! Vanhalla tavalla toimien voi jarkevasti odottaa saavansa vanhat
+fulokset. Jos haluttujien myynnin tulosten saavutfaminen epdonnistuu

' jatkuvasti, johtaa se lopulta ikaviin taloudellisin ja henkildkohtaisiin epd-
- onnisturnisiin.

+ Onnistumisen varmistamiseen tarvitset myyntimallin, joka vastaa téman
1 pdivan filanteeseen. Myynnin toimintatavan tulee olla ulospdin, asiak-
» kaiden tarpeisiin suuntautunut.

Actionalin teknologian myynftiprosessi on systemaattinen menetelma
sjolla:

+ Opit strategisen I&hestymistavan monimutkaisiin myyntimahdollisuuksiin
: Lynenndt myyntisyklicsi

i Nostat tfeknologiasi ja palvelusi asiakkaille tarjoamaa arvoa

' Pystyt parantamaan asiakkaiden kipupisteitd ja myymadn nopeammin.

Actionalin teknologian myyntiprosessissa saat yritykseesi mm  arvo-

+ lupauksen, puhelinkdsikirjoituksen uusien asiakaskontaktien luomiseen,

1 myynnin asiakaskohtaisen tfoimenpidesuunnitelman, yritysesittelyn kdsi-
kirjoituksen, asiakastapaamisen kdasikirjoituksen, teknologiademon kasikir-
" joituksen ja teknologia-tarjouksen rakenteen.

© "Tuntui mukavalta saada uusi isoin asiakas. Actionalin teknologian myynti-
prosessi todella toimii” Toimitusjohtaja Ville Hurnonen, Capnova.

Actionalin teknologiamyyntiprosessin kehittminen tapahtuu askel aske-
' leelta. Tyypillisesti viikottaisissa puoli pdivad kestavissd tydpajoissa ja

" ! henkilbkohtaisissa valmennuksissa seitseman viikon aikana. Saat koetun,
harkitun ja systemaattisen Idhestymisen myyntiin.  Strategiasi myynnissa
+ foteutuu, Suomessa ja maailmallal

Nosta systemaattisesti teknologian myyntiasi! Ensimmadinen askel on,
» ettd otat yhteyttd Actionaliin tapaamisen sopimikseksi.



