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EAc‘rionoI tybskentelee yhdessd asiakkaan henkildkunnan ja johdon kanssa muo-
 dostettavassa tiimissa. Tydmenetelmdand ovat henkilbkohtaiset haastattelut ja

elu

ityépojo‘r. Asiakkaan henkilékunnan odotetaan osallistuvan tuomalla prosessiin
romaan toimialaansa liittyvan tietdmyksen sek& omaavan ndkemystd sahkoi-
' sen liiketoiminnan mahdollisuuksista. Actionalin konsultti auttaa ja valmentaa

' asiakkaan fimid prosessin aikana.

' Toimintatapamme merkitsee sitd, ettd
' asiakkaan henkildstd omaksuu sahkoi-
' sen liketoiminnan, sitoutuu paremmin
' sekd& mahdollistaa asiakkaan omaeh-
Htfoisen jatkokehittaimisen.

: Olemme teknologiasta riippumatto-
'mia

' Nakermyksemme on, efté séhkdisen

! liketoiminnan tulee keskittya todellisiin
! liketoimintakysymyksiin. Teknologia luo
' mahdollisuudet sahkoiseen liketoimin-
1taan ja liketoiminnan tarpeet ohjoavat
Fkéytettavad teknologiaa. Riippumat-

i foruutemme teknologiasta merkitsee
' asiakkaallemme, ettemme tyrkyté

1 feknologista ratkaisua, jonka toimittai-
'simme. Voimme objektiivisesti pyrkici

' asiakkaan liketoiminnan kannalta

' parhaaseen ratkaisuun.

Yrityksen strategia ohjaa sen sahkoisté
' liketoimintastrategioa

1 Sahkaisen liketoiminnan strategia
'MaAdnitad padtavoitteet ja niiden tulee
rolla yhdenmukaiset yrityksen yleisen
rstrategian kanssa. Actionalin suunnit-
Hfeluprosessin aikana térked fokus on
rtunnistaa asiakkaiden ja tfavarantoi-
'mittajien vaatimukset ja tarpeet sekd
ryrityksen sisdisten prosessien tehosta-
‘minen.

derkei'rd huomioitavia asioita ovat mm:

rArvoketjun ja sisdisten prosessien
' tehostaminen

Uusien lisGarvopalvelujen kehittdminen
Kumppanuuksien kehittdminen
Kun haluat séhkdistd liiketoimintaaq,

ofa yhteyttd DI MBA Heikki Luoma, puh
040-5509200.
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